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Von uns können Sie 
mehr erwarten! 

FinanzPuls Berater

Jetzt ist der richtige 
Zeitpunkt zur 

Eigentumsbildung

Fixkosten 
sparen am 

FinanzPuls

… der beste Weg für Ihre 
sorgenfreie Zukunft
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Das Magazin dient lediglich der Information und basiert 
auf dem Wissensstand der mit der Erstellung betrauten 
Personen zum Erstellungszeitpunkt. Obwohl wir die von 
uns beanspruchten Quellen als verlässlich einschätzen, 
übernehmen wir für die Vollständigkeit und Richtigkeit 
der hier wiedergegebenen Informationen keine Haftung. 
Insbesondere behalten wir uns einen Irrtum in Bezug auf 
Zahlenangaben ausdrücklich vor. Gastbeiträge/Inter­
views geben die Meinung des Autors wieder.

Michael Holzer
Vorstand
FinanzPuls AG

Liebe Leserinnen, liebe Leser!
Sehr geehrter Kunde am FinanzPuls!

Der letzte Sommer hatte es in sich. Zwar ist uns eine dauerhafte Hitze­
periode erspart geblieben, doch umso heißer ging es an den Geld­ 
und Aktienmärkten zu. Eine spektakuläre Berg­ und Talfahrt, die so 
manchen Anleger ins Schwitzen brachte liegt hinter uns. Doch was 
bringt der Herbst? Wir gehen davon aus, dass die Marktverunsicherung 
weiter für ein radikales Auf und Ab der wirtschaftlichen Stimmungslage 
sorgen wird.

Grund genug die persönlichen Belange zum Thema Geld und Vorsorge 
noch kritischer als bisher zu prüfen. Dazu haben wir in der vorliegenden 
Kundenzeitung einige interessante Artikel verfasst.

Lesen Sie beispielsweise mehr über beachtenswerte Aspekte bei der 
Auswahl Ihrer Zukunftsvorsorge. Erfahren Sie, wie Sie in der staatlichen 
geförderten Pensionsvorsorge die Spreu vom Weizen trennen können. 
Wir beschreiben auch, warum gerade jetzt der richtige Zeitpunkt zur 
Eigentumsbildung ist und zeigen Ihnen detailliert, wo Sie mit unserer 
Unterstützung rechnen dürfen.

Fixkosten sparen gewinnt auch im privaten Haushalt immer mehr an 
Bedeutung. In dieser Ausgabe können Sie darauf wetten, dass wir 
Ihren „fahrbaren Untersatz“ preisgünstiger versichern und damit für zur 
Budgetentlastung beitragen können.

„Last but not least“ wollen wir Sie mit unseren kurzfristigen Spar­ und 
Anlagevorschlägen überraschen. Auf der letzten Seite zeigen wir Ihnen 
dazu nähere Details.

Hinter dem „Was“ und „Wie“ steht wer! Daher ist es uns ein Anliegen, 
Ihnen das Team der FinanzPuls Berater zu illustrieren. Wir setzten auf 
ein gedeihliches Zusammenwirken zwischen Kunden und Berater und 
freuen uns bezogen auf einen stürmischen Finanzdienstleistungs­Herbst.

Viel Spaß beim Lesen!

Michael Holzer
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Wer jetzt mit dem richtigen Augenmaß in 
Form einer fondsgebundene Lebensversi-
cherung vorsorgt, kann die wirtschaftliche 
Ausnahmesituation zum Vorteil nutzen. 
Die globalen Geldmärkte haben in der jüngsten Vergangenheit 
etliche schwarze Tage erlebt. Die Angst der Sparer und Anleger 
hat einen neuen Höhepunkt erreicht. Das ist jener Zeitpunkt, wo 
sich schlaue Investoren günstig an den Märkten ein decken. Die 
Frage ist – wie können Sie als Konsument daraus profi tieren? 
Auswahl von kompetenten Partnern mit 
Erfahrung
Unser Finanzdienstleistungsunternehmen bildet 
sich aus Mitarbeitern, die seit Jahrzehnten 
erfolgreich in der Branche wirken. Daher suchen 
wir uns auch Produktanbieter am heimischen 
Versicherungsmarkt aus, deren Kompetenz und 
Vertrtauenswürdigkeit über jeden Zweifel erhaben 
sind. Natürlich haben die Anbieter auch durch ein 
innovatives Fondskonzept zu überzeugen. Weitere 
Anforderungen sind ein cleverer Anlagemix und ein 
aktives Fondsmanagement durch Invest ment­
gesellschaften der europäischen Elite. 

Garantiefondskonzepte stehen im Vordergrund 
Angesichts der turbulenten Marktereignisse ge­
winnt das Sicherheitsdenken stärker an Be deutung. 
Wir bevorzugen daher Garantie fonds konzepte, die 
auch während des Vermögensaufbaus ein Sicher­
heitsnetz bieten.  Im Regelfall fi nden wir Vor sor ge­
modelle, deren Garantien erst zu Laufzeitende 
gelten. Wir bevorzugen jedoch Lösungen, die eine 
periodische Höchststandsgarantie (z.B. alle 5 
Jahre) sichern. 

So funktioniert die Höchststandsgarantie**: 

Flexibilität zählt
Weil sich Lebensumstände im Laufe der Zeit ändern, 
muss dem Anleger möglichst viel Freiheit in Ver­
bindung mit der Vorsorge eingeräumt werden. Dies 
bezieht sich auf die Höhe des Sparbetrages bzw. der 
Einmalzahlung ebenso wie auf die Laufzeit. Eine 
Umschichtungsoption sowie die Möglichkeit einzelner 
Teilauszahlungen helfen, die Vorsorge optimal an 
aktuelle Bedürfnisse und Pläne anzupassen.  

Bereits ab dem 1. Garantiestichtag muss ge währ leis­
tet sein, das angesparte Kapital umzuschichten (an­
deres Portfolio) und/oder die Veranlagung zukünftiger 
Anspar be träge zu ändern. So wird die Vorsorge der 
Kapitalmarktlage, der persönlichen Risiko be reit schaft 
oder einfach aktuellen Wünschen angepasst. 

Zum Beispiel sicherheitsorientiert: Umschichtung in 
eine klassische Lebensversicherung mit Ga ran tie zins 
– der erreichter Ertrag ist optimal abgesichert. Oder 
vorzeitige Auszahlung Bereits nach acht Jahren be­
steht die Möglichkeit, auf einen Großteil des Kapitals 
zuzugreifen. Mehrere Teilauszahlungen während der 
Laufzeit sind möglich. Informieren Sie sich über Ihre 
geeignete Vorsorge – es lohnt sich bestimmt!

Achtung:
KEINE Vermögenszuwachssteuer bei 
Fondsgebundenen Lebensversicherungen!

Die mit 2011 eingeführte 
Vermögenszuwachssteuer sieht eine 
Besteuerung von Kursgewinnen aus 
Veranlagungen mit Aktien, Anleihen, Derivaten 
und Investmentfonds vor. Wertzuwächse aus 
der fondsgebundenen Lebensversicherung 
unterliegen jedoch nicht dieser Regelung.

Herbert Walder
FinanzPuls Centerleitung
Tulln
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Walter Matouschek
Vorstand FinanzPuls AG

Die Ich-Du-Er-Sie-Es
Bausparkasse wird 70!

Anlässlich des 70% Geburtstages erhält jeder 
Kunde, der in Zeit vom 1.10.2011 bis 31.12.2011 
einen Bausparvertrag abschließt einen Bonus in 
Höhe von 70% der Bausparzinsen* für das erste 
Laufzeitjahr! Egal ob mit fi xer oder variabler 
Zinsenvereinbarung!

Bausparen ist ungebrochen beliebt. Mehr als 5 
Millionen Menschen in Österreich vertrauen auf 

diese Sparform, die neben attraktiven Zinsen auch 
die jährliche staatliche Prämie bringt. Bausparen ist 
auch ein geeignetes Vorsorgeinstrument. Egal, ob 
Sie Ihr Guthaben für´s Wohnen, Bildung oder 
Pfl ege verwenden. 

Nutzen Sie das Geburtstagsangebot – Ihr 
FinanzPuls Berater informiert Sie gerne näher. 
Übrigens, am 32. Dezember ist es zu spät.

Ein runder Geburtstag – und wir feiern mit!  Sind Sie auf der Suche 
nach einer  sicheren und attraktiven Sparform? Dann zahlt sich 
jetzt bausparen jetzt besonders aus. 

Feiern Sie mit uns 70 Jahre Ich-Du-Er-Sie-Es Bausparen. Beim Abschluß eines neuen s Bausparvertrages schenken wirFeiern Sie mit uns 70 Jahre Ich-Du-Er-Sie-Es Bausparen. Beim Abschluß eines neuen s Bausparvertrages schenken wirFeiern Sie mit uns 70 Jahre Ich-Du-Er-Sie-Es Bausparen. Beim Abschluß eines neuen s Bausparvertrages schenken wirFeiern Sie mit uns 70 Jahre Ich-Du-Er-Sie-Es Bausparen. Beim Abschluß eines neuen s Bausparvertrages schenken wirFeiern Sie mit uns 70 Jahre Ich-Du-Er-Sie-Es Bausparen. Beim Abschluß eines neuen s Bausparvertrages schenken wir
Ihnen jetzt einen Zinsenbonus in Höhe von 70%Ihnen jetzt einen Zinsenbonus in Höhe von 70%Ihnen jetzt einen Zinsenbonus in Höhe von 70%*. Nähere Informationen erhalten Sie bei Ihrem Ich-Du-Er-Sie-Es Berater.. Nähere Informationen erhalten Sie bei Ihrem Ich-Du-Er-Sie-Es Berater.. Nähere Informationen erhalten Sie bei Ihrem Ich-Du-Er-Sie-Es Berater.

* Angebot gilt im Zeitraum von 1.10. bis 31.12.2011. Der Bonus in Höhe von 70 % des jeweiligen Zinssatzes Angebot gilt im Zeitraum von 1.10. bis 31.12.2011. Der Bonus in Höhe von 70 % des jeweiligen Zinssatzes Angebot gilt im Zeitraum von 1.10. bis 31.12.2011. Der Bonus in Höhe von 70 % des jeweiligen Zinssatzes Angebot gilt im Zeitraum von 1.10. bis 31.12.2011. Der Bonus in Höhe von 70 % des jeweiligen Zinssatzes Angebot gilt im Zeitraum von 1.10. bis 31.12.2011. Der Bonus in Höhe von 70 % des jeweiligen Zinssatzes Angebot gilt im Zeitraum von 1.10. bis 31.12.2011. Der Bonus in Höhe von 70 % des jeweiligen Zinssatzes Angebot gilt im Zeitraum von 1.10. bis 31.12.2011. Der Bonus in Höhe von 70 % des jeweiligen Zinssatzes Angebot gilt im Zeitraum von 1.10. bis 31.12.2011. Der Bonus in Höhe von 70 % des jeweiligen Zinssatzes Angebot gilt im Zeitraum von 1.10. bis 31.12.2011. Der Bonus in Höhe von 70 % des jeweiligen Zinssatzes Angebot gilt im Zeitraum von 1.10. bis 31.12.2011. Der Bonus in Höhe von 70 % des jeweiligen Zinssatzes 
gilt im 1. Laufzeitjahr des Bausparvertrages bis max. 1.200 Euro Einzahlung und nur bei Einhaltung der gilt im 1. Laufzeitjahr des Bausparvertrages bis max. 1.200 Euro Einzahlung und nur bei Einhaltung der gilt im 1. Laufzeitjahr des Bausparvertrages bis max. 1.200 Euro Einzahlung und nur bei Einhaltung der gilt im 1. Laufzeitjahr des Bausparvertrages bis max. 1.200 Euro Einzahlung und nur bei Einhaltung der gilt im 1. Laufzeitjahr des Bausparvertrages bis max. 1.200 Euro Einzahlung und nur bei Einhaltung der 
Mindestlaufzeit des Bausparvertrages. Mehrfachbonifikationen sind nicht möglich.Mindestlaufzeit des Bausparvertrages. Mehrfachbonifikationen sind nicht möglich.Mindestlaufzeit des Bausparvertrages. Mehrfachbonifikationen sind nicht möglich.Mindestlaufzeit des Bausparvertrages. Mehrfachbonifikationen sind nicht möglich.

www.sbausparkasse.at

70 % Zinsenbonus
zu unserem 70. Geburtstag!zu unserem 70. Geburtstag!zu unserem 70. Geburtstag!*

s Bausparen
mit 70 %

Zinsenbonus!*



Die Wüstenrot Unfall-Vorsorge:
Individuelle Absicherung  
im Bausteinsystem.
Fast 80 % aller Unfälle in Österreich passieren in der Freizeit. Ein schwerer Unfall  

kann Leben verändern, vor allem bei bleibenden Behinderungen. Nur mit einer 

privaten Unfall-Vorsorge können Sie sich bestmögliche Betreuung leisten, 

Folgekosten bezahlen und so Ihren gewohnten Lebensstandard sichern.

Nähere Informationen: www.wuestenrot.at 

Unbeschwert vorsorgen.
Dazu hat man Freunde.

InsA4_UnfallVorsorge_150311seo.indd   1 15.03.11   12:00
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Das leistet unsere Unfallvorsorge!
Der Radausfl ug hat so gemütlich begonnen. Doch 
dann kam alles anders als erwartet. Durch einen 
Fahrfehler oder vielleicht auch durch ein schlecht 
befestigtes Vorderrad war ein kapitaler Sturz die 
Folge. Glücklicherweise konnten Freunde den 
Rettungshubschrauber alarmieren. Trotzdem wur­
de ein Spitalsaufenthalt von 4 Wochen notwendig, 
um den Armbruch und die Kopfverletzung zu 
behandeln. Die notwendigen Rehabilitations maß­
nahmen wurden durch Einreiten des Rehabili ta­
tionsmanagers ambulant durchgeführt und be ein­
fl ussten den Heilungsverlauf sehr positiv trotzdem 
ist eine Dauerinvalidität verblieben.

Individueller Schutz vor den 
fi nanziellen Folgen eines Unfalls
In Österreich ereignen sich 2.200 Unfälle pro Tag 
– fast 80% davon im Haushalt, in der Freizeit, beim 
Sport oder im Urlaub. Aber dann zahlt die ge­
setzliche Unfallversicherung  nicht, denn diese gilt 
nur am Arbeitsplatz, auf dem Weg dorthin und nach 
Hause. Ein schwerer Unfall kann das Leben dras­
tisch verändern, vor allem wenn eine bleibende 
Behinderung die Folge ist. Bei Freizeitunfällen ist 
jeder ganz auf eine private Vorsorge angewiesen. 
Und wenn der Beruf nicht mehr ausgeübt werden 
kann, fehlt meistens auch der fi nanzielle Rückhalt. 

Mit der privaten Unfallvorsorge sind
Einkommenskommenslücken abgedeckt
Betreuungskosten fi nanziert
Folgekosten bezahlt und
der Lebensstandard der Familie gesichert  

Vorsorge im Bausteinsystem
Unser Unfallvorsorge­Konzept bietet fi nanziellen 
Schutz, welcher auf die persönlichen Bedürfnisse 
abgestimmt ist. Wir sorgen mit einem speziell für 
FinanzPuls Kunden ausgehandelten, kosten günsti­
gen Unfallpaket für  fi nanzielle Hilfe nach einem 
Unfall. Damit kann beispielsweise ein behin der­
tengerechter Umbau durchgeführt oder eine Kre­
ditrückzahlung geleistet werden.

Nutzen Sie unser „know-how“ und reden 
Sie mit Ihrem FinanzPuls Berater über Ihren 
geeigneten Unfallschutz.  Er hält eine vom Preis-
Leistungsverhältnis unschlagbare Lösung für 
Sie bereit. 

Wir garantieren 
die beste Lösung 

zum besten 
Preis!!!

Leistungsbeispiel Summe in 
Euro

Ersatz der 
Hubschrauberbergekosten

3.548

Unfallpauschale 2.000
Diverse Leistungen 2.240
Heilkosten 3.000
Rehabilitationskosten 7.951
Unfallinvalidität 70.000*

*  bei einer Versicherungssumme für Unfallinvalidität 
mit Progression 500% von 100.000 Euro und 40% 
dauernder Invalidität
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Manfred Koukal
FinanzPuls Centerleitung
Wien Nord

Dennoch macht es Sinn bei der Umsetzung des 
Wohntraumes professionelle Hilfe in Anspruch zu 
nehmen. Die FinanzPuls­Berater stehen für den 
gesamten Prozess der Immobilienauswahl, Fi nan­
zierungs­, Förderungs­ und Vertrags be glei tung mit 
Rat und Tat zu Seite.

Bauen Sie auf unsere Marktkenntnis 
zum Thema Immobilie  
Seit Jahrzehnten sind wir am Puls des heimischen 
Immobilienmarktes tätig. Egal ob Grundstück, 
Eigentumswohnung oder Eigenheim, wir schaffen 
Zugang zur geeigneten Immobilie in der ge­
wünschten Region und Preisklasse. Wir haben es 
auch durch unsere beharrliche Marktpräsenz 
geschafft, zu einem nützlichen Bestandteil des 
Bauträger­ und Immobilienmaklersegmentes zu 
werden. Ein spannendes Thema sind Vor­
sorgewohnungen. In unseren Reihen fi nden sich 
auch dazu Experten. Wir helfen Ihnen gezielt die 
Wunschimmobilie zu fi nden – vertrauen Sie uns!

Nutzen Sie unseren Qualitätsvorteil in 
der Wohnfi nanzierung!
Die FinanzPuls­Berater verfügen mit „FinOnline“ 
über ein exklusives, unschlagbares Beratungs­ und 
Abwicklungsinstrument in der Finanzierung. Nur 
dadurch ist es möglich, für das jeweilige Vorhaben 
die beste Lösung zu ermitteln. Und das an Ort und 
Stelle ohne aufwändige Bankengespräche. Der 
professionelle Beratungsprozess spannt sich vom 
Machbarkeits­Check zur besten Produktauswahl 
und mündet in einer komfortablen Abwicklung ohne 
Reibungsverluste. Das Ziel vorteilhafter Konditionen 
wird dabei nie aus den Augen verloren. 
Selbstverständlich ist jeder FinanzPuls­Berater 
auch mit  dem Förderungsthema vertraut und 
unterstützt auch hier bei der Umsetzung.

 D ie Turbulenzen an den Geldmärkten streuen 
Ängste um das Ersparte. Nicht zuletzt aus 
diesem Grund verstärkt sich der Trend in 

reale Werte zu investieren. Viele potentielle Häusel­
bauer und Wohnungswechsler und Interessenten 
für Vorsorgewohnungen ziehen nun angesichts 
unvorhersehbarer Perspektiven das angestrebte 
Projekt vor, ehe es sich durch widrige Ereignisse 
zerschlägt.

Tatsächlich ist nun Entschlossenheit gefragt. Die 
Rahmenbedingungen für die Umsetzung des an ge­
peilten Wohnprojektes sind günstig. Wer jetzt seine 
Mittel in die Eigentumsbildung investiert, wirkt dem 
Angstgespenst einer hyperinfl ationären Markt ent­
wicklung entgegen. Das nötige Geld für die Aus­
fi nanzierung ist gegenwärtig und bei richtiger Pro­
dukt auswahl auch dauerhaft günstig zu bekommen. 
Das Immobilienangebot ist durch Online­Platt­
formen transparent und gut vergleichbar.

Jetzt ist der richtige Zeitpunkt 
zur Eigentumsbildung!
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Ihr FinanzPuls-Berater ist auch 
Kreditbegleiter
Die Wohnfinanzierung schafft für uns ein be­
sonderes Vertrauensverhältnis zwischen Kunden 
und Berater. Daher verstehen uns nicht nur als 
Vermittler einer Finanzierung. Wir betrachten unser 
Leistungsspektrum auch als langfristiger Begleiter, 
der die Rahmenbedingungen immer wieder auf 
seinen Nutzen neu beurteilt.

Fredwährungskunden im Fokus unserer Kreditbegleitung
Welche Auswirkung hat der Mindestkurs 1,20 Franken zu 

Euro für Fremdwährungskunden? Das Prädikat 
der intensiven Kreditbegleitung dürfen wir 
gerade jetzt, in der bewegten Marktsituation mit 
Kreditnehmern in der Fremdwährung, unter 

Beweis stellen. Im Rahmen der Kreditbegleitung 
halten wir Kunden mit Franken- und Yenkrediten 
stets auf dem Laufenden und liefern Grundlagen 

für geeignetes Handeln. Selbstverständlich sind 
alle Kunden, die sich gegenwärtig von ihrer Bank 
oder dem Berater vernachlässigt fühlen, am 
FinanzPuls auch zu diesem Thema herzlich 

willkommen. Gene nehmen wir uns auch in dieser 
schwierigen Zeit, den Problemen in Zusammenhang 
mit Währungsverlusten an. Wir sind eben mehr als ein 

Schönwetterdienstleister.

Das Thema Wohnfinanzierung erfüllt uns mit Freude
Und das spüren unsere Kunden. Es geht dabei nicht darum etwas Besonderes 
zu machen, sondern darum was wir machen, besonders gut zu tun! Am 
FinanzPuls ist das Finanzierungsvolumen im 1 HJ 2011 um mehr als ein Drittel 
gegenüber dem Vorjahr gewachsen. Trotz restriktiver Vergabekriterien von 
Banken, Trotz Verschärfungen in den Haushaltsplänen zur Leistbarkeitsprüfung 
und trotz dem Basel III Gespenst sind wir im Gegensatz zu anderen 
Marktteilnehmen am Pfad des Erfolges.

An diesem hat die Anerkennung seitens unserer Kunden einen wichtigen 
Anteil. Es sind nicht zuletzt die vielen Empfehlungen, die zum angesprochen 
Wachstum beigetragen haben. In diesem Sinne – danke und bitte weitermachen! 

Hinweis:
Nutzen Sie unsere  
kostenfreie Erstbera- 
tung – fordern Sie  
Ihren Beratungs- 
gutschein an!



Ich träume nicht nur von einer
sicheren Zukunft, sondern ich
lebe sie – mit Garantie!

www.financelife.com

Pension & Garantie*
Prämienbegünstigte
Zukunftsvorsorge 

n erweiterte Garantien

n verschiedene
 Verfügungsmöglichkeiten

n lebenslange, garantierte
 Pension

* Informationen zum externen Garantiegeber entnehmen Sie bitte den Produktunterlagen.

Die Versicherung einer neuen Generation.
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Ich träume nicht nur von einer
sicheren Zukunft, sondern ich
lebe sie – mit Garantie!

www.financelife.com

Pension & Garantie*
Prämienbegünstigte
Zukunftsvorsorge 

n erweiterte Garantien

n verschiedene
 Verfügungsmöglichkeiten

n lebenslange, garantierte
 Pension

* Informationen zum externen Garantiegeber entnehmen Sie bitte den Produktunterlagen.

Die Versicherung einer neuen Generation.
Martin Kasseckert
FinanzPuls 
CenterleitungWien 1

Vo
rso

rge • Zukunft

Lebensversicherung

Euro vom

Bundesministerium

für Finanzen

196,64

Wohlstand im Ruhestand – 
durch die prämienbegünstigte Zukunftsvorsorge 
Achtzig Prozent der Österreicher gehen davon aus, dass Sie 
künftig zusätzlich privat für ihre Pension vorsorgen müssen, 
um den gewohnten Lebensstandard halten zu können. Sehr 
beliebt ist die staatlich geförderte Zukunftsvorsorge.

 Mehr als 1,5 Millionen Menschen in Öster ­
reich nutzen bereits diese Form der 
Pensionsvorsorge. Doch nicht alles was 

glänzt ist Gold. Das gilt auch für dieses Vor sor­
geprodukt. Bedingt durch die häufi gen Turbulenzen 
an den Aktienmärkten, weisen die Produkte einiger 
Anbieter eine Schiefl age auf. Deshalb lohnt es sich 
besonders den Rat des Profi s am FinanzPuls 
zurückzugreifen 

Pensionsvorsorge soll kein 
Risikokapital sein.
Daher wird das Kapital nach dem Lebens­
zyklusmodell veranlagt. Im Alter von 0– 45 Jahren 
muss eine Mindestaktienquote von 30 % gehalten 
werden, zwischen dem 45. und 55. Lebensjahr 
müs sen nur mehr mindestens 25 % Aktien im 
Produkt veranlagt werden. Danach reduziert sich 
die Mindestaktienquote noch einmal auf 15 %.
Dadurch wird das Risiko von Kursschwankungen 
an den Aktienbörsen mit zunehmender Nähe des 
Pensionsantritts abgesenkt 

8,5 % staatliche Förderung, Garantien 
und Steuerfreiheit
2011 profi tieren Kunden von einer staatlichen 
Prämie in Höhe von 8,5 % bzw. einer maximalen 
Beitragshöhe von EUR 2.313,36. Ein weiterer 
Vorteil sind die Garantien auf das einbezahlte 
Kapital sowie die staatliche Förderung. Übrigens 
kann der erste Grundstein für die Pensionsvorsorge 
bereits mit 25,– pro Monat gelegt werden.

Der Anleger zahlt keine Versicherungssteuer auf 
die Beiträge, keine Kapitalertrags­ und Spe ku la­
tions steuer auf die Erträge sowie keine Ein kom­
menssteuer auf die Pensionszahlung.

Lebenslange Rente und Hinter-
bliebenen vorsorge
Zu Pensionsantritt steht eine lebenslange, ga ran­
tierte Pension auf Basis der heutigen Lebens­
erwartung zur Verfügung. So ist auch bei steigender 
Lebenserwartung die Pension gesichert. Ein 
wesentlicher Vorteil gegenüber Veranlagungs­
formen bei denen diese Garantie nicht vereinbart 
ist. Im Ablebensfall vor Inanspruchnahme der 
Rente steht der begünstigten Person das aktuelle 
Guthaben, mindestens jedoch die einbezahlten 
Prämien inklusive der staatlichen Förderung zur  
Verfügung.

Steuerfreie 
Kapitalentnahme …
… mittels Bridging Rente, bei 
Einstellung oder Einschränkung 
der Erwerbsfähigkeit (z.B. Ar­
beits losigkeit, Altersteilzeit).

Wir helfen bei der 
richtigen Auswahl
Wenn auch Sie die Vorteile der 
staatlich geförderten Zukunfts­
vor sorge näher kennen lernen 
wollen, stehen wir Ihnen 
selbstver ständlich gerne mit 
Rat und Tat zur Seite.

FinanzPuls Tipp!  
Bis 31.12.2011 erhalten Sie 
für Ihre prämienbegünstigte 
Zukunftsvorsorge die Auto-

bahnvignette 2011 gratis.



Von uns dürfen Sie mehr erwarten
FinanzPuls-Kunden habeń s gut:
Sie werden von richtigen Profis beraten und betreut!

Christian Dötzl 
Tel.: 0699/188 000 18
E-Mail: doetzl@finanzpuls.com 

Christian Schlögel 
Tel.: 02236/90 81 19
E-Mail: schloegel@finanzpuls.com

Irene Hafner 
Tel.: 0699/154 25 443
E-Mail: hafner@finanzpuls.com 

Sascha Stippl 
Tel.: 0699/11 807 333
E-Mail: stippl@finanzpuls.com 

Wolfgang Clemenz 
Tel.: 0699/18 82 82 28
E-Mail: clemenz@finanzpuls.com 

Daniela Senkl 
Tel.: 0699/132 95 233
E-Mail: senkl@finanzpuls.com

Andreas Holzmann 
Tel.: 0676/638 62 02
E-Mail: holzmann@finanzpuls.com

Ing. Josef Steigenberger 
Tel.: 0676/306 20 52 
E-Mail: steigenberger@finanzpuls.com

Gerhard Sieder 
Tel.: 0664/415 79 71 
E-Mail: sieder@finanzpuls.com

Mag. Wolfgang Jaklitsch 
Tel.: 0664/820 66 75 
E-Mail: jaklitsch@finanzpuls.com

Rene Suva
Tel.: 0699/ 1 202 42 10
E-Mail: suva@finanzpuls.com
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Ordnung in Ihren Finanzen 

 E s ist selbstverständlich regelmäßig den PKW 
einem Service zu unterziehen oder jährlich 
zur Zahnkontrolle zu gehen. Doch wie halten 

Sie Ihre Finanzen in Schwung? Sind Sie überzeugt, 
dass die bisher getätigten Entscheidungen 
auch heute noch vorteilhaft sind? Wie gut ist Ihr 
Informationsstand, wenn Sie die Dienstleistung 
einer Bank­ oder Versicherung in Anspruch 
nehmen? Haben Sie tatsächlich kritisch verglichen? 
Nutzen Sie unser neues Leistungsangebot am 
FinanzPuls. Wer, wenn nicht wir fühlen Ihren 
gesunden FinanzPuls?

Der FinanzPuls­Check ist eine derzeit kostenfreie 
Dienstleistung, aus der Sie nur profi tieren können. 
Wir durchleuchten mit Ihnen exakt jene fi nanziellen 
Bereiche, die Sie bewegen. 

Hand auf´s Herz, haben Sie Ihre Finanzen wirklich 
gut im Griff? 

Wir sorgen für Ordnung in Ihren 
Finanzen
Dazu ein spontaner Test. Schaffen Sie es binnen 
3 Minuten sämtliche Unterlagen, die Spar­ Vorsorge­ 
und Finanzierungsthemen 
be treffen, geordnet am Wohn­
zimmertisch verfügbar zu 
ha ben? Nichts vergessen? 
Auch nicht die KFZ­Ver­
si cherung oder den Bau­
sparvertrag?

Tatsächlich scheitern bereits 
zwei Drittel aller Haushalte 
an dieser Minimalübung. 
Grund dafür ist ein histo risch 
gewachsener, häu fi g zu sam­
menhanglos ent stan dener,
Cocktail aus Finanzpro duk­
ten. Dabei reden wir noch 
gar nicht vom tatsächlichen 
Nutzen der abgeschlossenen 
Spar­ und Vorsorge­ oder 
Kreditprodukte.

Struktur bilden und Qualität prüfen
FinanzPuls, als unabhängiger Finanzdienstleister, 
kann im ersten Schritt Übersicht und Ordnung 
schaffen. Alles logisch geordnet im neuen 
FinanzPuls Ordner, welcher identisch bei uns 
elektronisch abgebildet wird.

Im zweiten Schritt analysieren wir Ihre Produkte 
auf das Preis­Leistungsverhältnis bzw. auf die 
Zweckmäßigkeit. Dabei durchleuchten mit Ihnen 
exakt die fi nanziellen Bereiche, die Sie bewegen. 

Prämien senken – Leistung heben
Im Regelfall konnten wir bisher durchschnittlich den 
Aufwand um 50,­­ bis 100,­­ monatlich senken und 
gleichzeitig die vereinbarten Leistungen bewahren 
bzw. verbessern. Gerne laden wir Sie ein, mit 
uns auf jene Bereiche näher einzugehen, die Sie 
gerade jetzt bewegen. 

Vereinbaren Sie den FinanzPuls-Check, um 
für Ihre aktuelle Lebenssituation die richtigen 
fi nanziellen Grundlagen zu schaffen bzw. 
Entscheidungen zu treffen.

Rene Suva
Tel.: 0699/ 1 202 42 10
E­Mail: suva@fi nanzpuls.com
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Matthias Burget
FinanzPuls Centerleitung
Mödling

Die Zeiten, in welchen eher großzügig und leger mit anfallenden 
Kosten umgegangen wurde, ist für viele vorbei. Das gilt im 
Speziellen auch für den oder die PKW´s in der Familie. Bislang galt 
das Auto sozusagen als „heilige Kuh“ – war die Kosten­Nutzenbilanz 
auch noch so unwirtschaftlich. Keine Steueranpassung, keine 
Benzinpreiserhöhung, kein Parkpickerl konnte die Notwendigkeit 
des „fahrbaren Untersatzes“ in Frage stellen.

Heute bemerken wir einen deutlichen Trendwandel. Das 
Zweckauto läuft mehr und mehr der Prestigekarosse den Rang 
ab. Sparsamkeit im Verbrauch zählt. Der Spritpreisrechner im 
Internet ist bis an die Kapazitätsgrenze frequentiert.

Auch wir sehen uns aufgefordert im Zusammenhang mit dem PKW 
einen Sparbeitrag in den Fixkosten zu leisten. Dazu nutzen wir 
unsere jahrzehntelange Verbindung in die Versicherungs branche, 
um dem Verbraucher zu sparen zu helfen. In erster Linie denken 
wir dabei an die Kunden am FinanzPuls, die sich auch in dieser 
Dienstleistungssparte einen deutlichen Preisbonus erwarten 
dürfen. Aufgrund unseres erfolgreichen Marktauftrittes, ist es auch 
in der Kfz­Sparte möglich geworden, ein besonders günstiges 
Preis­ Leistungspaket mit einigen An bietern zu verhandeln. Sie 
haben nun die Gelegenheit daraus voll zu profi  tieren. Als Kenner 
der Branche haben wir natürlich alle Raffi  nessen wie Rabatte, 
Stufen, Freischaden, Selbstbehalte usw. im Visier unseres 
Angebotes. Glauben Sie uns – wir stehen fachlich in Augenhöhe 
mit den Anbietern und holen jeweils das Maximum zu Ihrem Nutzen 
heraus. Was tatsächlich drinnen ist, soll folgendes Beispiel zeigen:

Wenn Sie nun der Meinung sind, dass Sie möglicherweise 
gegenwärtig mehr als notwendig für Ihre Kfz Haftpfl icht­, Kasko­ 
oder Vollkasko bezahlen, ist es höchste Zeit unsere Wette 
anzunehmen.

Ihr Einsatz: Schicken Sie uns einfach unter offi ce@fi nanzpuls.
com unter dem Betreff Kfz­Wette Ihre Anfrage oder rufen 
Sie Ihr FinanzPuls Center (Siehe Seite 15) an. Ihr FinanzPuls 
Berater wird sich umgehend mit Ihnen in Verbindung setzen um 
einen raschen Vergleich und den Zeitpunkt eines kostenfreien 
Umstieg´s zu ermitteln.

Unser Einsatz: Sollte es uns nicht gelingen Ihre bestehende
Kfz­Versicherung zu verbessern, haben Sie 5 Autowäschen gut.

Übrigens, wenn Sie die Anschaffung eines neuen PKW´s in 
Erwägung ziehen, sollten Sie im Bedarfsfall unsere vorteilhaften 
Leasingangebote einholen.

Fixkosten sparen 
Wetten, dass wir Ihre Kfz Versicherung hinsichtlich 
Preis-Leistung verbessern können?
Es sei denn Sie sind bereits bei uns KFZ-versichert

PWK VW Golf Comfortline 1,4 
59 KW, Baujahr 2011
Listenneupreis inkl. USt: 20.820,–
Sonderausstattung inkl. USt: 2.000,–

motorbezogene Versicherungssteuer 14,65
motorbezogene Kfz­Steuer 21,18
Vollkasko (Selbstbehalt 250,–) 31,85
monatliche Gesamtprämie 67,68
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FinanzPuls Center Wien Nord
Manfred Koukal 
Vermögensberater, Geschäftsleitung
FinPuls Vermögensvorsorge Finanzierungsberatungs GmbH
1220 Wien, Donaufelder Straße 247, Tel.: 01 / 290 83 971, Fax: 01 / 290 83 979,
Handy: 0664 / 445 07 58, E-Mail: koukal@finanzpuls.com

FinanzPuls Center Mödling
Franz Kropik
Vermögensberater und Versicherungsmakler
Kropik & Partner GmbH, GF-Gesellschafter
2340 Mödling, Hauptstraße 39/1, Tel.: 02236 / 908 119, Fax DW 28
E-Mail: franz.kropik@finanzpuls.com

FinanzPuls Center Wien 1
Martin Kasseckert
Vermögensberater
1010 Wien, Universitätsstraße 11/Top 1B, Tel.: 01 / 925 41 70,Fax: 01 / 921 42 01
Handy: 0660 / 155 15 00, E-Mail: kasseckert@finanzpuls.com

FinanzPuls Center Mistelbach
Josef Oppenauer 
Unternehmensberatung, Finanz- und Vermögensmanagement
2130 Mistelbach, Bahnstraße 2a, Tel.: 02572 / 20 55 10, Fax 02572 / 20 55 15
Handy 0699 / 120 55 111 , E-Mail:oppenauer@finanzpuls.com 

FinanzPuls Center Tulln
Herbert Walder 
Vermögensberater und Versicherungsmakler
3242 Zeiselmauer, Kriemhildengasse 35, Tel.: 02242 / 312 83,Fax: 02242 / 312 83-21
Handy: 0676 / 319 54 50, E-Mail: tulln@finanzpuls.com

FinanzPuls Center Wien West
Michael Holzer
Vermögensberater und Versicherungsmakler
Vorstand FinanzPuls AG
1140 Wien, Bergmillergasse 3/9, Tel.: 01 / 577 35 13 Fax DW 13,
Handy: 0699 / 192 12 012, E-Mail: centerwest@finanzpuls.com
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Zum Schluss, aber nicht als Letztes, dürfen wir allen FinanzPuls­
Kunden ein Top Spar­ und Anlageangebot machen. Gerade jetzt, 
wo sich die Zinsenlandschaft auf historisch niedrigem Niveau 
befi ndet, wollen wir gegensteuern.

Durch unsere Kooperation mit der „direktanlage.at ag“ haben auch 
Sie die Möglichkeit mehr aus Ihrem Geld zu holen. Als kurz­ und 
mittelfristige Anlage ideal für abreifende Sparguthaben aus 
Bausparverträgen oder Fest zins sparbüchern. Prüfen Sie auch 
ansonst kritisch Ihre Sparbuch­ und Konto verzinsungen und 
vergleichen Sie.
Aktuell sind bis zu 2,8% p.a. im Rahmen einer Aktion bis 15.11.2011 
für Sie drin.

Unser Angebot im Überblick:
2,50%  Sparen mit „Sicherheit“ Festgeldzinsen 

für 6 Monate

3,00%  Kombisparen  „Sicherheit und Chance“
Festgeldzinsen für 6 Monate bei 
Veranlagung der Hälfte in ausgewählten 
Fonds: Gesamteinlage mind. 10.000,–€

Informieren Sie sich in Ihrem FinanzPuls­Center (siehe Seite 15) 
oder bei Ihrem FinanzPuls – Berater (siehe Seite 12) über die für 
Sie am besten geeignete Sparlösung – es lohnt sich auf jeden Fall!

„last, but not least“.


